
3. L’AFFECTATION
Règle d’affectation selon la qualification :
· Lead A → Serge Soulié 
· Lead B → Anthony 
· Lead C → parcours éducatif automatisé, sans affectation commerciale immédiate. 
Règle en cas d’absence, d’indisponibilité ou d’agenda complet :
· Si Anthony est indisponible ou complet, un Lead B peut être basculé vers Serge, selon les disponibilités de son agenda. 
· Si Serge est indisponible ou complet, un Lead A ne doit pas être basculé vers Anthony. Il doit être mis en attente du prochain créneau disponible avec Serge. 
· Il faudra donc prévoir pour les Leads A une gestion de l'attente si aucun créneau n'est disponible, idéalement avec un message automatique informant le prospect que de nouveaux créneaux lui seront proposés. 
Coordonnées :
Serge Soulié
Email : ssoulie@valore-patrimoine.fr
Mobile : 06 76 98 39 05
Anthony
Email : cgp@promouvoir-conseil.fr
Mobile : 07 81 82 74 04
Concernant l’accès aux agendas
Accès aux agendas : peux-tu me préciser de quelle manière tu souhaites que nous procédions pour connecter les agendas de Serge et Anthony à GoHighLevel ? Les adresses email correspondantes sont indiquées ci-dessus. S’il faut effectuer une connexion ou te donner une autorisation spécifique, indique-moi simplement la procédure à suivre.
Il me semble que j’ai connecté déjà l’agenda de Serge ( à vérifier )
